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Pour conquérir les CE, un simple mailing a suffi

STEPHANIE MEGARBANE,
gérante de Sweetie Pie

Chez Sweetie Pie,
les comités
d’entreprise sont
particulierement
chouchoutés.

« Chaque année,
je leur envoie

une carte de
veeux, sans oublier
de les appeler
régulierement»,
assure Stéphanie
Megarbané, la gérante de
ce traiteur spécialisé dans
les golters d'anniversaire
et autres fétes enfantines.
Et pour cause: la PME
compte 40 % de CE parmi
sa clientele. La plupart
d’entre eux font appel
aelle en fin d’'année,

pour les arbres de Noél
du personnel. D'ailleurs,
un CE sur quatre lui
renouvelle sa confiance
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i d'année en année.

i Pourtant, c'est un peu

i grace au systéme D

¢ qu'elle aréussia

i conquérir les CE. «Je

i n‘avais pas les moyens
financiers de recruter un
¢ commercial, ni méme

d’acheter un fichier

. d'adresses», se souvient

Stéphanie Megarbané. En
2004, cette ancienne

¢ attachée de presse
i concocte alors un dossier
i synthétique sur ses

prestations, qu'elle envoie

: tous azimuts a une
i centaine de grandes

entreprises. Sans oublier,
quelques jours plus tard,
de se rappeler a leur bon
souvenir, par une prise de
contact téléphonique. Le

i résultat est au-dela de ses
i attentes. « Le retour a été
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i excellent, car Sweetie Pie
est I'un des rares traiteurs
spécialisés dans le monde
¢ de I'enfance », souligne

{ la gérante, qui parvient

¢ & décrocher une trentaine
de rendez-vous. « Six mois
: apres la création de la

i société, nous avions déja

une dizaine de
commandes. » Depuis,
Stéphanie Megarbané

i amultiplié par cing
i le nombre de CE dans
i son portefeuille clients.

SWEETIE PIE

| W ACTIVITE:

Traiteurs pour enfants

| WVILLE:

Neuilly-sur-Seine
(Hauts-de-Seine)
B FORME

JURIDIQUE :
SARL

conquerir vos premuimg
faudra vous armes
toute décision e=
cord des élus, qui se mu|
fois par mois. D’ zummm
produits, comme le il
la confiserie, ne z=
qu'une fois par an.
la vente a ces strucTmmm
dis des prix d’amis. « Lo
achétent en volume. mmy

réduction substa
Jacques Groliere
Groliére), qui accomie
de 30 % sur ses priz i

logue quand la commummmu ‘|
3000 euros.
Cultiver le lien. Exsim.
les CE constituent sms
exigeante, qui atremd! u
tion irréprochable. Wi
livraison ? Un produir i
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